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Cenario das telecomunicacdées no mundo atual

Avanco
tecnologico e
convergencia

e

Proliferacao da
regulacao pro-
competicao

v'Precos mais baixos
v Maior cobertura
v'Mais velocidade

v'Melhores servicos




Usuario brasileiro ainda ndo se beneficiou PEZCO

pesquisa

do avanco tecnologico consultoria

Variacao do item “Comunicacdes” nesta década
(variacao % do item acumulada na década descontada a inflacao geral)

Estados Unidos Unido Européia BRASIL

Fonte: estudo TelComp/Pezco



Brasil: um grande passivo regulatorio pEeZCO

peESqUISH

na area de promocdo da competicao consuitoria
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MARCO LEGAL

EC8 LGT Decreto Decreto presidencial
Lei Minima PGO e PGMU (circunstancial)
Lei do cabo

COMPETICAO VIA LICENCAS

Banda Telehras Espelhos Inicio ~ WiMax PaSSIV,O_
LD SMP regulatério

COMPETICAO VIA INSTRUMENTOS

Norma Resolugéo interconexao Compartilhamento Resolugdo EILD
EILD Pré-selecéo Infra-estrutura incompleta

Fonte: est



Instrumentos urgentes pezco

 Diante do elevado passivo regulatorio na area de
competicao, nao se deve subestimar a urgéncia de
Novos instrumentos.

A separacdo € um candidato natural. Por recomendacéao da
OCDE, traz beneficios pro-competivos, como (estrutural):
 reduz a necessidade de regulacao cara e pouco efetiva
 estimula inovacao e eficiéncia
e ajuda a eliminar subsidios cruzados

*Custos incluem: reducao de economias de escopo; custos de
transacao; custos diretos da separacao; falhas de coordenacao

nos investimentos e em reliability na operacao.
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Necessidade de prevencdo de estratéegias de
“controle da ultima milha”

PELUQ

Estratégia Operacionalizacdo Exemplo

Aquisicao Incumbente adquire um operador que | ACs  incumbentes com
potencialmente contestaria parte de seu | operadores TV por assinatura
mercado relevante, ou que ja faz parte
do mesmao.

Acordo Incumbente acerta divisdo de mercados | Acordo de n&o concorréncia
ou combina condi¢cdes comerciais com | quando o acesso as redes néo €
outro operador. facilitado

Bloqueio Incumbente tem instrumentos para | Aumento do custo dos rivais, a
restringir acesso a mercados ou | partir da integracao vertical
aumentar o custo dos rivais. Estrategias de 4D

Ocupacao Incumbente preemptivamente adquire | Busca de Wi-Max e de TV por

licenca que contestaria seu mercado
relevante.

assinatura por concessionarios
do STFC local

Fonte: estudo TeIComp/PeEco




Custos de transacado para incumbentes e peZCco
para entrantes St ]

e Argumenta-se que a separacao eleva os custos de transacao
para os incumbentes.

Distribuicéo . _  Transmisséo o Distribuicéo

* De outro lado, os custos de transacao para entrantes sao
significativamente reduzidos.

 Por outro lado, sem separacao, os custos de transacao para
entrantes podem tender a ! !



Qual o instrumento adequado? pezco

» Separacao contabil: depende de disponibilidade de
Informacdes e ndo aumenta custo de discriminagao tecnica

» Separacao funcional: depende de regras com custo de
monitoramento, mas estes sao relativamente baixos com a
estrutura atual da agéncia reguladora

e Separacao estrutural: depende de um sistema tributario
eficiente e ndo-cumulativo, 0 que nao é o caso brasileiro
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